Imposante, la gestion discrétionnaire

En moyenne, 73,5% des revenus de production bruts des
conseillers sondés sont constitués d’honoraires basés sur
l'actif du client. De ce type de revenus, en moyenne 51%
sont pour la gestion discrétionnaire, la différence étant une
rémunération a honoraires pour la gestion non discrétion-
naire. Or, ce dernier ratio varie de 46 % a 74%, d'une firme
a l'autre, montre notre échantillon.

Raymond James 74,1%
RBC DVM 62,8%
CIBC Wood Gundy 57.9%

FBN 52,1%

BMO Nesbitt Burns 50,2%

iAVM* 50,0%
VMD 46,2%
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HONORAIRES POUR LA GESTION DISCRETIONNAIRE
B HONORAIRES NON DISCRETIONNAIRE
* CETTE DONNEE PROVIENT D'IAVM. LES AUTRES DONNEES DECOULENT DE NOTRE SONDAGE.
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